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Hoéher hinaus mit dem Gartenbau

Maur Die Appenzeller Gartenbau AG in Maur
hat in einen Lastwagen mit eingebautem Kran
mit 30 Metern Ausladung investiert. Ein grésseres
Spektrum an Kunden und mehr Flexibilitéit waren
der Grund fur die Anschaffung.

ie Investition in den
Lastwagenkranen iiber-
legte er sich lange.
Umso grosser ist die
Freude, als der silbrige LKW auf
seinem Maschinenpark steht.
Seit Mitte Mairz besitzt Reto
Appenzeller von der gleichnami-
gen Gartenbau AG
in Maur einen fiinf-
achsigen Scania mit
Arbeitskorb. Diesen
Korb kann er durch
einen Greifer aus-
tauschen, wenn er
beispielsweise Hu-
mus ein- oder aus-
ladt. Oder er mon-
tiert eine Holzzange,
um Baumstdmme in
die Kippe zu hieven.
«Nun kann ich
noch mehr Arbeiten selber aus-
fithren», sagt Reto Appenzeller
neben dem Fahrzeug stehend.
«Ich bin nicht mehr auf den Ver-
leih von einem LKW mit Kranen
angewiesen und kann flexibel
planen.»

Nur geringe Fixkosten

In den Worten des
28-jahrigen Garten-
bauers schwingt
Stolz mit: Er hat
den mehrere hun-
derttausend Fran-
ken teuren LKW
vollstindig bezahlt.
Dieses Geld habe
er sich erspart. Da-
hinter stecke viel
Arbeit, die er wih-
rend sieben Tagen
in der Woche leiste.
Appenzellers Devise: Fixkosten
minimal halten.

Der Gartenbauer kann nun
grosse Biume selber fillen,
Dacharbeiten bei Hausern tiber-
nehmen sowie Humus, Platten
und Steine bei schwer zuging-
lichen Arbeitspldtzen auf- und
abladen. Wird er einst den Last-
wagenkran vermieten? - «Ich

weiss es nicht. Es ist schade,
wenn der LKW herumsteht
und nicht gebraucht wird. Gern
werden wir externe Auftrige
ausfithren, wenn die Nachfrage
daist.»

Anderseits miisse er bei gros-
ser Nachfrage einen Fahrer ha-

mehr Arbeiten

selber ausfihren. »»

Reto Appenzeller,

Geschdtftstihrer Appenzeller Gartenbau AG

ben, der zeitlich flexibel sei und
das Fahrzeug neben ihm bedie-
nen und zu anderen Baustellen
fahren konne, meint Appenzel-
ler. Er selber hat eine Hebebiih-
nenpriifung in finf verschiede-
nen Kategorien absolviert. Dazu
kommtnoch der Krangrundkurs
sowie die LKW-Priifung.

{CWir werden externe
Auftrége ausfithren,
wenn die Nachfrage da ist. »

Quualitét und exakte Arbeit

Der Jungunternehmer legt gros-
sen Wert auf eine klare Linie:
«Gute Qualitét ist oberstes Ge-
bot»,sagterund skizziert schnell
Bodendecker aufein Blatt Papier,
die bei ihm exakt in einer ge-
raden Ausrichtung gepflanzt
werden. Gerate die Linie krumm,
miissten seine Mitarbeiter die

Bodendecker wieder ausgraben
und neu pflanzen. Appenzeller
delegiert die Arbeit nicht, son-
dern packt bei jeder Garten-
arbeit mit an und sucht den
Kontakt zu den Kunden. Nicht
zuletzt wegen seiner Kklaren
Haltung gab es noch keinen
ernsthaften Arbeitsunfall.

Diese klare Linie verfolgte Ap-
penzeller bereits als 14-Jédhriger,
als er nach der Schule Garten-
arbeit verrichtete und kritisier-
te, wenn Girten unordentlich
aussahen. Nach der Lehre als
Girtner griindete er bereits
seine eigene Gartenbaufirma Ap-

penzeller Gartenbau
AG. Das Arbeitsvo-
lumen wuchs schnell

{¢{Nun kann ich noch an.

Nach vier Jahren
bot ihm sein friihe-
rer Ausbildungschef
Martin Metzler sei-
ne Firma zum Kauf
an. Kurzerhand
iibernahm Appen-
zeller die Firma und
nahm seine eigenen
Mitarbeiter mit. In
der Folge gab es personelle Ver-
dnderungen. Heute arbeiten bei
Appenzeller fiinf bis sechs Gért-
ner, je nach Auftragslage.

Spezialist fiir Neugestaltung

Appenzeller spezialisierte sich
auf Terrassenbau, Gartenumbau
und Neugestaltung von Girten.
Neu iibernimmt er
Expertisen, wenn
etwa ein Kunde
nicht zufrieden mit
der Arbeit eines
Gartenbauers ist.
Mingel zeigen sich
manchmal erst nach
Monaten oder nach
den ersten Regen-
glissen, wenn das
Wasser auf der Wie-
se nicht absickert.
Appenzeller

schaut optimistisch in die Zu-
kunft. Die Firma mochte er erst
vergrossern, wenn er Mitarbeiter
hat, die seine Einstellung teilen
und denen er die volle Verant-
wortung geben kann. Er kann
sich vorstellen, weiterhin in Ma-
schinen zu investieren, um noch
effizienter zu sein. «No risk, no
fun», sagter. Bruno Fuchs

Kein Kredit, sondern erspart: Gartenbauer Reto Appenzeller mit seinem neuen LKW. Seraina Boner

Ein veganer Laden

er sich vegan er-

nihren und aus

einer breiten Pro-

duktpalette aus-
wihlen mochte, hat eine neue
Anlaufstelle: Im Ustermer Ein-
kaufszentrum Uschter 77 erdoff-
nete vor einer Woche der erste
vegane Laden im Ziircher Ober-
land. Hello Vegan heisst er. Auf
einer Verkaufsfliche von gut
60 Quadratmetern werden aus-
schliesslich vegane Lebensmit-
tel angeboten. «Die Resonanz an
der Eroffnungsfeier war fulmi-
nant», sagt Geschéftsfithrerin
Mirjam de Boni. Der Andrang sei
so gross gewesen, dass die Regale
am Abend des ersten Tags fast
leer gekauft gewesen seien.

Vor zwei Jahren ist de Boni in
den Handel mit veganen Produk-
ten eingestiegen. Die Expertinin
Rechnungslegung und Control-
ling iibernahm damals den On-
line-Shop Hello Vegan, der auch
weiter besteht. Damit erreiche
sie vor allem erfahrene Veganer,
erkliart de Boni. «Aber mit dem
Laden wollen wir auch neue Leu-

te dazugewinnen, die noch nicht
so sattelfest sind.» Dabei helfen
ihr finf Teilzeitmitarbeitende.
Durch personliche Beratung und
regelmissige Degustationen rii-
cke man viel ndher an die Kun-
den heran. «Zudem bekommen
wir ein unmittelbares Feedback,
welche Produkte funktionieren
und welche nicht», sagt sie.

Zwischen online und offline

Trotzdem betrachtet de Boni den
Online-Handel und das stationi-
re Ladengeschift als eine Ein-
heit. Aus dem Lagerbestand hin-
ter der Verkaufsfliche werden so-
wohl die Regale vor Ort als auch
die Pakete fiir die Online-Bestel-
lungen bestiickt. Der Geschéfts-
fithrerin schwebt ein fliessender
Ubergang zwischen den Berei-
chen vor: Online-Kunden haben
die Moglichkeit, eine dringende
Bestellung auch im Laden abzu-
holen; Offline-Kunden koénnen
ein bestimmtes Produkt auch
rasch online nachbestellen.

Obst und Gemiise findet man
im Hello-Vegan-Laden nicht. «Zu

flirs Oberland

unserem Sortiment gehoren nur
Produkte, die es im normalen
Detailfachhandel nicht gibt»,
sagt de Boni. In diesem Sinn
versteht sie ihren Laden als eine
Erginzung zum Kklassischen
Supermarkt. Neu hinzugekom-
men sind aber Tiefkithlprodukte,
die es bislang nicht im Online-
Shop gegeben hat.

Der {iberwiegende Teil der
Produkte kommt aus Deutsch-
land und Italien, wo der Markt
fiir vegane Lebensmittel ent-
sprechend gross ist. «Aber wir
fithren selbstverstidndlich auch
einige tolle Produkte aus der
Schweiz», sagt de Boni. Aus dem
Oberland seien derzeit keine
dabei. «Bei uns steht das ve-
gane Produkt im Vordergrund,
deswegen wollen wir uns nicht
durch Regionalitdt einschréan-
ken lassen», sagt sie. «Aber wenn
es ein gutes veganes Produkt aus
dem Oberland gibt, nehmen wir
es gern ins Sortiment auf.»

Jorg Marquardt
Weitere Informationen unter:

www.hellovegan.ch

Neues Bliro

mit neuem Konzept

Wetzikon Die Vision-Inside AG
mit Sitz in Wetzikon und Rot-
kreuz ist kiirzlich in ihr neues
Biiro am Standort Wetzikon um-
gezogen. Bei dessen Gestaltung
orientierte sich der Dienstleister
in den Bereichen Elektro, Multi-
media, Telekommunikation, In-
formatik und Sicherheit laut
Medienmitteilung am Modell
«Arbeitsplitze 4.0». So wurde ein
Open-Space-Konzept umgesetzt,
bei dem auch die Geschiftslei-
tung nicht mehr iiber eigene ab-
geschlossene Biiros verfiigt. Mit
der Moglichkeit geteilter Arbeits-
plétze bereite sich das Unterneh-
men auf weiteres Wachstum vor,
heisst es. zo

Online-Shops
bekommen Laden

Uster Die beiden Online-Shops
Rattanshop und Grilljack sind
ab sofort mit eigenem Ladenlokal
in Uster présent. Es befindet sich
in der Seestrasse 98 und bietet
auf iiber 1000 Quadratmetern
Produkte im Bereich Garten und
Grill. Die Eréffnungsfeier findet
heute Samstag, 1. April, von 9 bis
17 Uhr statt. zo



